
facebook.com/UCSGye twitter.com/ucatolicagye instagram.com/UCSGye flickr.com/photos/ucsgye youtube.com/UCSGyewww.ucsg.edu.ec

P
ropicia, fundamenta y consolida un proceso de
crecimiento profesional para diseñar
estrategias exitosas sustentadas en una
gestión comercial recursiva que califique al

Malla curricular que permite una fundamentación

conceptual para el mejor hacer en la práctica dentro de

un campo tan competitivo y cambiante como es el de

las ventas; posibilitando una visión estratégica para

actuarcon resultados.

Horarios y días de clases que permiten la actividad

laboral de manera que no se obstaculiza el espacio de

trabajo sino por el contrario se fortalece gracias a la

formación.

Docencia altamente calificada, no solo conocedora de

la teoría sino además con experiencia en sus ámbitos

prácticos vinculados a las materias que dictan. Un alto

componente para suscitar aprendizajes mediante una

actitudy prácticainteractivadocente/estudiante.

Red de contactos con personas afines vinculadas

con la actividad comercial de manera que se

enriquece el estudio y se posibilitan iniciativas en

común.

FORMANDO LÍDERES SIEMPRE

profesional con altos estándares de competencia y
desempeño.

Características Competitivas

CARRERA DE

COMERCIO
(En Línea)

Perfil de egreso
·Los profesionales en comercio ejercen su profesión en

todas las empresas pública o privadas, sean estas

comerciales, etc.; ocupando cargos a nivel gerencial,

direcciones o jefaturas. Están en capacidad de trabajar en

la gestión comercial, están presentes en todo tipo de

organizaciones y en relación con el ámbito de las ventas,

siendo un factor fundamental en la promoción de algún

producto.

El perfil del profesional en el Área Comercial está

caracterizado por ser una persona con principios morales,

capacitado tanto en el aspecto científico, tecnológico y

social. Constituyéndose en un líder para dirigir los

procesos de la gestión comercial, ejecutar de manera

adecuada los procesos administrativos, esto es planear,

organizar, dirigir y controlar todas las actividades de venta,

contribuyendo al desarrollo empresarial, así como al

desarrollo del país.

Duración
8 semestres (Incluido el Trabajo de Integración 
Curricular)

Campo ocupacional
Las principales funciones de las diferentes posiciones 

comercialesy el cargo a ejercer en el mismo:

·Directorcomercial

·Directornacionalde ventas

·Ventas regional/director regional

·Responsable de cuentas clave

·KeyAccountnacional

·Delegado comercial

·Delegado en punto de venta

INFORMES: 0995339694 - 0968462601 - 0999339058

Av. C.J. Arosemena Km 1.5 / • e-mail: admision.comercio@cu.ucsg.edu.ec / info@cu.ucsg.edu.ec / contactcenter@cu.ucsg.edu.ec
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Observaciones:
Requisito de nivel de inglés B1 según el Marco Común Europeo para ingresar a octavo ciclo
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