CARRERADE

‘0 COMERCIO "

Duracion (En Linea)

Egcull_:adéle o
iencias Econédmicas
FCEAE Administrativas y

» 8 semestres (Incluido el Trabajo de Integracion -ZW e 4. g 4
Empresariales Curricular)
Perfil de egreso FORMANDO LIDERES S|
ropicia, fundamentay consolida un proceso de p -Los profesionales en comercio ejercen su profesion en
crecimiento profesional para disefar todas las empresas publica o privadas, sean estas

estrategias exitosas sustentadas en una
gestién comercial recursiva que califique al
profesional con altos estandares de competencia y
desemperfio. la gestion comercial, estan presentes en todo tipo de

organizaciones y en relacion con el ambito de las ventas,
siendo un factor fundamental en la promocion de algin
producto.

comerciales, etc.; ocupando cargos a nivel gerencial,
direcciones o jefaturas. Estan en capacidad de trabajar en

Caracteristicas Competitivas

» Malla curricular que permite una fundamentacion
conceptual para el mejor hacer en la practica dentro de
un campo tan competitivo y cambiante como es el de
las ventas; posibilitando una vision estratégica para
actuarconresultados.

B El perfil del profesional en el Area Comercial esta
caracterizado por ser una persona con principios morales,
capacitado tanto en el aspecto cientifico, tecnoldgico y

» Horarios y dias de clases que permiten la actividad social. Constituyéndose en un lider para dirigir los
laboral de manera que no se obstaculiza el espacio de procesos de la gestion comercial, ejecutar de manera
trabajo sino por el contrario se fortalece gracias a la adecuada los procesos administrativos, esto es planear,
formacién. organizar, dirigir y controlar todas las actividades de venta,

» Docencia altamente calificada, no solo conocedora de contribuyendo al desarrollo empresarial, asi como al
la teoria sino ademas con experiencia en sus ambitos desarrollo del pais.
practicos vinculados a las materias que dictan. Un alto .
componente para suscitar aprendizajes mediante una Cam po ocu paC|Onal
actitudy practicainteractivadocente/estudiante. Las principales funciones de las diferentes posiciones

P> Red de contactos con personas afines vinculadas comercialesy el cargoa ejercer en el mismo:

con la actividad comercial de manera que se » -Directorcomercial

enriquece el estudio y se posibilitan iniciativas en P -Directornacionalde ventas

comun. P .Ventas regional/director regional

. Descargate aqui P .Responsable de cuentas clave
TITULO QUE OTORGA E P .KeyAccountnacional
Licenciado(a) en Comercio g » .Delegado comercial
Eél > -Delegado en punto de venta
F oL z
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FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS, ADMINISTRATIVAS Y EMPRESARIALES

ElE CARRERA DE COMERCIO - MODALIDAD EN LINEA

RPC-S0O-33-No0.612-2017
RA. No.016-2020
RPC-SE-11-No.108-2020

Objeto:

PROCESQS COMERCIALES

CIKCLO

Fundamentos tedricos

Praxis profesional

CAMPOS DE FORMACION

Practica pre profesional

Epistemologia y metodologia de la
investigacion

Integracion de saberes, contextos y cultura

Comunicacion y lenguaje

Total
horas

Créditos

Total
Materias

7

BASICA

Matematicas Financieras
(144)

Contabilidad Financiera
(144)

Marketing
(192)

Lenguaje y Pensamiento |
(144)

Ofimatica para la Educacion Superior
(96)

720

15

(*) Técnicas Comerciales |
(144)

Administracién
(144)

Servicio al Cliente
(96)

|*] Practicas Comunitarias
(96)

Metodologia de la Investigacion
(96)

Lenguaje y Pensamiento ||
(144)

720

15

Derecho Empresarial
(144)

Comercio al por Mayor y Menor
(144)

Estrategia de Producto y Precio
(192

Estadistica
(144)

Humanismo Integral |
(96)

720

15

Economia
(144)

[*) Técnicas Comerciales Il
(144)

Etica y Liderazgo
(96)

(*) Préctica Laboral |
[144)

Humanismo Integral Il
(96)

Culturas Contemporaneas
(96)

720

15

PROFESIONAL

Comportamiento del Consumidor
(144)

Gestion del Créditoy Cobranzas
(961

Administracion del Tiempo y Territorio
(144)

Promacion de Ventas y Merchandising
(144)

Gestion de Equipos Comerciales
(192)

720

15

vi

Manejo de Cuentas Claves
(96)

Gestion de Compras
(144)

Negociacion y Resolucion de Conflictos
(96)

{*) Estrategia de Trademarketing
(144)

Negocios Electronicos
(144)

{*) Practica Laboral Il
(96)

720

15

Vil

Comercio Internacional
(144)

Estrategia de PosVenta y Fidelizacian de Clientes
(144)

Andlisis Financiero
(144)

M-commerce y Redes Sociales
(144)

Unidad de Integracion Curricular *

Planificacion Estratégica y Control
[144)

720

15

Vi

Simulacidn de Negocios
(96)

Direccion y Gerencia Comercial
(96)

Evaluacién Financiera de Proyectos
(144)

Comercio Electrdnico
[144)

Trabajo de Integracion Curricular
(240)

720

15

Practicas Comunitarias asociada a la asignatura Técnicas Comerciales |

Préctica Laboral | asociada a la asignatura Técnicas Comerciales Il

Préctica Laboral Il asociada a la asignatura Estrategia de Trademarketing

Observaciones:

Requisito de nivel de inglés B1 segun el Marco Comun Europeo para ingresar a octavo ciclo




